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Filomarket
«Ecco la nuova sede,

inizio di tanti altri sogni»

Una nuova maxi sede da
i5mila meiri quadrati: la
inaugura sabaio 23 la Filo-
market, azienda leader in la-
lia per Ia produzione di car-
rell. Ezio Tabunel
re e amm
della socie
10 nel nuovo ufficio di
Termacini 13, Ma la Flo-
markel, premiata come im-
presu eceellente Cna, ha una
ilmg.nlnr! alle spalle.
Come & nata P'azienda?
«Nel 1968 mi sono licenzia-
toaunmponaniecooper-
tiva imolese ¢

i
Ja-Filomarket. Fin da allora
ho creduto che potessc esser-

= Nﬂuﬂe nella distribuzione

buon rapporto con i e che

1w nell’is

il i A
stanza dmm passo affe

guire il
Qual & il segreto per gesti
re da tanti anni un'azien-
du?

«La passione, il sicrificio
ma soprattutto la famiglia.
Avere appogeio dei genio-
i ¢ della moglic &
portantissimo agli inizi
Paziends & gestita dal
figlic Lorena ¢ Marica ¢
dai loro mariti ma io sono

S
tleche s rua gir perftlm—
La maggiore. soddistario-

o s e
piace ricordare che rappre-
sentiomo I"Tulia nella Com-
missione europea per defini-

norme di sicurezzn del
carrello spesa:_poi, alcune
mic foni - bievettale
per migliorare il carrello, so-
no_ttiora all'avanguardia;
infine il coronamento ¢ lo
sabligeto niovo, Chmm‘

pire i proble-
mi ¢ ascoltate | collaborato-
E' importantc avere un

eilp
paricnza per alie soddisia-
zionin

coli infilo

la storica, che si nvnls: al
mercato della grande distri
buzione principalmente con
il carrello spesa ¢ alt artico-
i mirati. Pidl recentemente
abbiamo attivata o linen
Plus e s ivolge of meres-

1 food. E' riservata alle
g industri che wilzza:
50 prodatt i filo metalico
nel lora ciclo di
stoceare o magazzing i loro

articolin.
Parliamo di Iei. Ha ancora
dualche sogno nel casset-

-D| sogni ne ho wnti. Sona
quasi pronta con un uovo
Brevetios
nche il tempo per col-
tivare qualehe hobby?
tempo mi occupo di as-
saciazioni non profil seguen-

Perché di

biare sede?
«Era indispensabile per po-
ter fare fronte alla crescente
domanda del mercato ¢ au-
menare i copuc produni
va dell*azienda. Ora po:
mod\m:h:nlm:n:sum Lea
der di mercato, possediamo
il pil grande ¢ moderna sta-
bilimento produttivo di arti-

disfare wite Je vslgenm
Quali mercati seguite e chi
sona § vostri clienti?

«Esportiamo in 58 pacsi del
mondo, ma la quota pid alta
del mercato rimane il territo-
fio nazionale. Abbiamo due
linee di vendita rivalte a di-
vesi tipi di clientela, Da una
parte abbiamo ks Food, quel-

do come della
delegazione di Imola e della.
valle del Santerno, I'Ani
(Assm. ione nazionale insi-

ord
(.\:m: priore per I'ltalia po,
seguo ordine di San Fortu-
nato, antichissima. ussocio-

ionc europedr,
Nella foto, il commendator
Tabanelli con le figlie



